
Бизнес-план

Открытие мобильной 

кофейни

на колесах «КофеПЛЮС»

Инициаторы: Алексеева Карина 
Александровна 
Андреева Виктория Александровна
Наименование бизнес-идеи: Кофе-
плюс
Контактное лицо: Алексеева Карина 
Александровна 
e-mail: ka776197@gmail.com



Актуальность бизнес-идеи
заключается в постоянном спросе 

на кофе, так как напиток очень 
ценится людьми не только из-за 

бодрящих свойств, но и за 
качества вкуса.

Актуальность бизнес-идеи



СОЦИАЛЬНАЯ НАПРАВЛЕННОСТЬ 
ПРОЕКТА

Участие в благотворительных акциях:
1. Бесплатный кофе участникам районных молодежных 

мероприятий, проводимых администрацией 
Новооскольского городского округа, ЦМИ;

2. Кофе со скидкой в день города Новый Оскол и брендовых 
праздников сельских поселений;

3. Приобретение подарков для учащихся Новооскольской 
специальной школы-интерната к 1 сентября и на Новый год 



Цель проекта – является открытие мобильной
кофейни на колесах, для реализации кофе населению
города, численностью более 18 тыс. человек.
Располагаться мобильная кофейня «КофеПЛЮС» будет
на территории г. Новый Оскол, Белгородской области.
Форма собственности - частное индивидуальное
предприятие.

Задачи проекта:
1.Провести анализ рынка
2.Разработка маркетинговой стратегии и стратегии 
ценообразования



ОКВЭД 56.10 для “кофе с собой” 

Передвежные лавки, а так же вагончики



АССОРТИМЕНТ 
ПРЕДЛАГАЕМОГО КОФЕ
1. Кофе эспреccо
2. Кофе aмepикано
3. Кофе кaппучинo 
4. Кофе мoкко 
5. Кофе лaттe
6. Растворимый кофе
7. Горячий шоколад



Этапы
2022 год

ЯНВ ФЕВР МАРТ АПР МАЙ ИЮНЬ

Разработка бизнес-плана

Регистрация ИП

Приобретение 

оборудования и 

инвентаря

Изготовление и 

установка вывески и 

штендера

Рекламные 

мероприятия

Запуск проекта

Дорожная карта запуска проекта



Объём продаж товаров на первый год
Наименование 

товаров
Объём продаж в 

натуральных 
единицах, шт.

Средняя 
цена, руб.

Объем 
продаж, руб.

Эспрессо 6000 30 180000
Kофе растворимый 9000 20 180000
Американо 4000 30 120000
Мокко 5000 35 175000
Капучино 5000 42 210000
Латте 5000 40 200000
Горячий шоколад 7000 25 175000
Итого - - 1150000



онлайн   опрос (определение целевой аудитории) 
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfvsddQxkd88C
Ml6y286LEsLWSAPQOVOr1h-
YHjK8S83XBUOQ/viewform?usp=sf_link



Целевая аудитория проекта:
Жители города
Люди приезжающие в город Новый Оскол
Люди, которые идут на работу и учёбу 
Водители транспортных средств

Конкурентная среда

Конкурент Адрес в г. Новый 
Оскол

Средний 
чек

Примечание Статус 
конкуренции

Русский 
аппетит

ул. Воровского 180 Открыто до 21:00
Косвенный 
конкурент

Магазин 
«Август»

ул. Успенская 165
Расположено 

вблизи колледжа
Прямой 

конкурент



SWOT анализ

Преимущества
Мобильность

Низкая цена
Высокое качество

Недостатки
Ограниченный 
ассортимент 
Временные погодные 
условия

Возможности
Создание сети по 

городскому округу

Риски
Авария, вандализм
Мошенничество
Не допуск к массовым 
мероприятиям



ПЛАН МАРКЕТИНГА
Наименование 
предприятия

Тип канала продвижения Затраты, руб.

2022 г. 2023 г.
Листовки Печатная реклама

17000 23000

Оформление, интерьера Наружная реклама
Реклама в сети Интернет 

(E-mail рассылки)
Онлайн-маркетинг

Предоставление скидок 
покупателям, которые 
приведут своих друзей

Реферальный маркетинг



РЕКЛАМНЫЕ МЕРОПРИЯТИЯ

Контекстная реклама (создание и продвижение
сайта)
Баннерная (баннер в Google, Yandex)
Таргетированная (реклама в VK, OK, FB)
Акции:
 в честь праздников - Новый год, Рождество, 

День влюбленных, 8 марта и т.д.
 конкурсы для участников группы-фотосессии 

за репост
 для постоянных клиентов – пятая чашка кофе 

за пол цены



ИНВЕСТИЦИИ НА СТАРТЕ 
Оборудование 500000
Автомобиль Citroen Berlingo 398000
Кофемашина Quality Espresso Ruby Red 59000
Стол холодильный 28000
Стол разделочный 6000
Кассовый аппарат Меркурий 115Ф 9000

Оформление документов 47400
Оформление документов на авто в ГИБДД 8000
Лицензия на использование оборудования 9000
Сертификаты на кофе и другие напитки 4500
Разрешение на розничную торговлю 25000
Регистрация ИП 900

Заработная плата с отчислениями 46872

Платеж по кредиту (9,9%) 68000

Затраты на маркетинг 17000

Итого 679272



ЗАТРАТЫ НА ЗАКУПКУ СЫРЬЯ, РУБ.

Наименование
сырья

Количество Цена за единицу, 
руб.

Общая 
стоимость, руб.

Кофе 10 кг 600 6000
Вода 500 л 40 2000
Сливки 5 кг 200 1000
Молоко 40 л 50 2000
Сахар 30 кг 40 1200
Шоколад 
весовой

15 кг 150 2250

Покупка посуды 5000 шт 1,5 7500
Итого: - - 21950



ЧИСЛЕННОСТЬ РАБОТНИКОВ И ОПЛАТА ТРУДА

Должность 
в штатном 
расписани

и

Ставка, 
руб. в 
месяц

Кол-
во, 

чел.

Фот, 
руб. в 

год

Отчисления в фонды
Итого 

взносы в 
фонд 
(руб.)

ФОТ с 
начислениям

и, руб.
ПФ 22% 

(руб.)
ФСС 2,9% 

(руб.)
ФМС 5,1% 

(руб.)

Директор 23000 1 276000 60720 8004 14076 82800 358800

Баристо 20000 1 408000 89760 11832 20808 122400 530400

Итог - 2 684000 150480 19836 34884 205200 889200



Показатели
Бюджетный период

4 кв. 2021 2022 2023 2024

Выручка 1225000 1441200 1536000

Сырье 264000 270000 278000

Оплата труда (с 

начислениями)
60000 70000 82000

Текущие затраты 25000 27000 24000

Затраты на маркетинг 17000 23000 19000

Платеж по кредиту 

(9,9%)
68000 68000 68000

Прочие расходы 36000 34000 32000

Прибыль до 

налогообложения
755000 949200 1033000

Уплата налога (УСН, 6%) 113250 142380 154950

Чистый доход 641750 806820 878050

ФИНАНСОВАЯ РЕЗУЛЬТАТИВНОСТЬ



Виды рисков Причины Способы снижения 
рисков

Сбытовой Изменение спроса 
Изменение цен на рынке
Поведение конкурентов 

Поправка на риск проведение 
маркетинговых исследований 

Социальный Низкий уровень зарплаты 
Возможность набора 

квалифицированных кадров

Поправка на риск учет  дополнительных 
видов зарплаты

Производственно-
технический

Поломка автомобиля Поправка на риск страхования, 
повышение квалификации специалистов

Финансово-
экономический

Недостаток оборотных средств
Рост налогов 

Страхование, детальный финансово 
экономический анализ 

РИСКИ



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ! 


